
E-LEARNING

e-Learning gratis testen unter www.forum-institut.de/elearning

DIE THEMEN

• Zustandekommen eines Vertrages
• Wirksamkeitsfallen beim Vertragsschluss
• Was gehört in einen Vertrag
• Abgrenzung einzelner Vertragstypen
• Vorvertraglicher Bereich
• Besonderheiten bei internationalen 

Verträgen
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e-Learning

Ziel des e-Learnings

Für leitende Mitarbeiter*innen und 
Jurist*innen in Unternehmen gehört das 
Verhandeln und Formulieren von Wirt-
schaftsverträgen zum Arbeitsalltag. Doch 
oftmals unterlaufen schwerwiegende Fehler, 
die sich später kaum mehr beheben lassen 
und hohe Schäden oder eine persönliche 
Haftung nach sich ziehen.

Langjährige ausgewiesene Praktiker-
Experten verschaffen Ihnen einen Überblick 
über das Spektrum an Möglichkeiten und 
Risiken bei der Vertragsgestaltung. Anhand 
zahlreicher Beispiele wird das Rüstzeug für 
eine interessengerechte, rechtssichere und 
taktische Gestaltung von Wirtschafts-
verträgen vermittelt. Durch die praxisnahe 
Darstellung werden die Teilnehmer für viel-
fältige Regelungsfallen sensibilisiert und 
erhalten Lösungsvorschläge für die tägliche 
Praxis.

Wer sollte teilnehmen?

Angesprochen werden mit diesem e-
Learning Jurist*innen, die Geschäftsleitung 
und Mitarbeiter*innen von Unternehmen 
sowie Rechtsanwält*innen, die in der Praxis 
mit der Formulierung und Verhandlung von 
Wirtschaftsverträgen und AGB befasst sind.

In diesem ersten Teil unserer 3-teiligen e-
Learning-Serie werden die Basics der 
Vertragsgestaltung besprochen, sodass 
dieses insbesondere für Einsteigende und 
diejenigen, die ihr Wissen auffrischen 
möchten, geeignet ist.
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Das Prinzip

Das e-Learning "Grundlagen der Vertrags-
gestaltung" setzt sich aus sechs didaktisch
aufbereiteten Lernmodulen zusammen.
Die Lernmodule enthalten Videos, die die
zentralen Gesetze und Verordnungen des
Vertragsrechts sowie deren Anwendung
darlegen.

Die Experten erkläen Ihnen in den Videos
alles, was Sie zum Thema wissen müssen.
Die dazugehörigen Präsentationsunterlagen
können Sie downloaden. Die Lernmodule
enden jeweils mit einer Lernerfolgskontrolle. 
Haben Sie alle Module bearbeitet und die
Lernerfolgskontrollen erfolgreich abge-
schlossen, wird Ihnen ein qualifizierendes
Zertifikat*ausgestellt, welches Sie direkt
bequem ausdrucken können.

*Das Zertifikat / die Lernkontrollen werden 
auf Grundlage eines automatisierten nicht-
individuellen Multiple-Choice-Tests erstellt.

DEMO-Version

Testen Sie Modul 1 unserer e-Learnings
unter www.forum-institut.de/e-learning
gratis und verschaffen Sie sich einen
Einblick in unsere Lernwelt.



Ihr Programm im Überblick

Modul 1: Zustandekommen eines Vertrags
• Übereinstimmende Willenserklärungen in Form von Angebot und Annahme
• Dissens
• Anfechtung

Modul 2: Wirksamkeitsfallen bei Vertragsschluss
• Stellvertretung
• Formvorschriften

Modul 3: Was gehört in einen Vertrag?
• Erstellung eines Inhaltsverzeichnisses mit den wichtigsten Klauseln in 

Wirtschaftsverträgen

Modul 4: Abgrenzung einzelner Vertragstypen
• Kaufvertrag
• Werkvertrag
• Rahmenliefervertrag
• Mietvertrag
• Kooperationsvertrag

Modul 5: Vorvertraglicher Bereich
• Letter of Intent / Vorvertrag
• Memorandum of Understanding
• Präambel und ihre Risiken

Modul 6: Besonderheiten bei internationalen Verträgen
• Vertragliche Besonderheiten mit ausländischen Vertragspartnern (insbes. USA und 

China)
• Zulässigkeit der Wahl ausländischen Rechts
• UN-Kaufrecht - Chance oder Risiko
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AGB
Es gelten unsere Allgemeinen 
Geschäftsbedingungen (Stand: 01.06.2024), die wir 
auf Wunsch jederzeit übersenden und die im 
Internet unter www.forum-institut.de/agb 
eingesehen werden können.
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ANMELDEFORMULAR
Ja, ich nehme teil:

e-Learning: Grundlagen der Vertragsgestaltung
Ja, ich bin damit einverstanden, dass das FORUM Institut mir 
Informationen zu Veranstaltungen 
□ per E-Mail □ per Telefon übermitteln darf.
Meine Einwilligung kann ich jederzeit widerrufen.

Name, Vorname

Position/Abteilung

Firma

Straße

PLZ/Ort/Land

Tel./Fax

E-Mail

Ansprechpartner/-in im Sekretariat

Datum, Unterschrift

Gebühr:
€ 490,00 (+ gesetzl. MwSt.)
für eine 90-tägige Nutzung Ihres persönlichen
Einzelaccounts. Innerhalb dieser Zeit können
Sie die Module so oft Sie möchten bearbeiten.
 
Die Teile II und III sind gegen Gebühr separat
erhältlich

Wie funktioniert es?
1. Sie buchen ein e-Learning auf unserer
Website.
2. Sie erhalten eine E-Mail mit Ihren Zugangsdaten
für unser Kundenportal.
3. Sie melden sich damit auf unserem
Kundenportal an.
4. Starten Sie individuell die Lernmodule.
5. Schließen Sie die Module mit jeweils einer
Lernerfolgskontrolle ab.
6. Nach erfolgreichem Abschluss erhalten Sie
ein qualifizierendes Zertifikat*, welches Sie
bequem ausdrucken können.
 
*Das Zertifikat / die Lernkontrollen werden auf 
Grundlage eines automatisierten nicht-individuellen 
Multiple-Choice-Tests erstellt.
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